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Parte Práctica del Examen Parcial  

Modelo Orientativo 2  (Enunciados con valor total de 10 puntos) 

 [A modo de Autoevaluación, y para reforzar el aprendizaje, se recomienda hacer los ejercicios sin mirar la solución                      

y consultar las dudas que puedan surgir en los Foros de Debate o en las clases presenciales. 

Por otra parte, estos ejercicios son una selección de casos orientativos, con lo que para preparar la asignatura 

adecuadamente se hace necesario estudiar todos los contenidos prácticos impartidos en las clases presenciales]  
 

 

1. La empresa “B”  S.A. comercializa el producto “b”  del que posee al comenzar el ejercicio  2008  1.000 unidades valoradas a  

     precio de adquisición en 250 € la unidad. 

     Las operaciones comerciales llevadas a cabo  por la empresa durante el mes de enero han producido el siguiente movimiento   

     del artículo “b” por orden cronológico: 

      1.- Compra  a  crédito 500 unidades a  260 €  la unidad.   El proveedor  concede un descuento comercial  de 2.500  € por el   

            total de la compra. Asimismo,  nos cargan portes de 1.000 € por dicha compra. 

      2.- Compra al contado 700 unidades a 265 € la unidad. El proveedor nos concede un descuento por pronto pago de 1.400  €,    

           cargándonos en factura 700 € de portes. 

      3.- Vende a crédito 1.650 unidades a 500 € la unidad, haciendo a los clientes un descuento por volumen de 3.300 € . 

      4.- Compra a crédito 450 unidades a 267 € la unidad. El proveedor nos hace un descuento comercial de 900 €. 

      5.- Vende al contado 300 unidades a 510 € la unidad, haciendo a los clientes un descuento por pronto pago 900 €. Se  pagan  

            portes por importe de 600 €. 

      6.- Compra a crédito 200 unidades a 270 € la unidad. El  proveedor nos carga 400 €  de portes. 
 

SE PIDE: 

 

a. Calcular el valor de las existencias finales utilizando el FIFO.  (2 Puntos) 

 

Operación ENTRADAS  SALIDAS EXISTENCIAS 

 Cantidad Precio  Valor Cantidad Precio Valor Cantidad Precio  Valor 

Existencias iniciales           

1 
 

 
        

2 
 

 
        

3 
 

 
        

4 
 

 
        

5 
 

 
        

6 

 

 

 
        

 

 

 

 

     a.   ¿A cuánto asciende el coste de ventas del período? (0,5 puntos) 
 

 
 

 
 

 
 

 

 
 

 
 

 

 
 

 
 

 
 

 

 
 

 
 

 

 
 

 
 

 
 

 

 
 

     b.   Realizar los asientos correspondientes a la variación de existencias.  (0,5 puntos) 

Iniciales 

                

 

 

 

Finales                      
 

 

 

 

 
     c.  En este caso concreto, ¿cómo afecta la variación de existencias al resultado del ejercicio? (0,5 Puntos)            
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  2. La empresa “X” S.L. se dedica a la venta al por mayor de productos lácteos, siendo su principal proveedor “Y” S.A.        

 
 

 

                                          SE PIDE:  Contabilizar en el Libro Diario de la empresa que se indique las operaciones descritas.         

 

 
 

                                                              a.-  “X” S.L. vende a un cliente mercancía por 29.800  €.  Además se cargan en factura envases con facultad de devolución 

               por 200 €.  IVA 7% no incluido en los anteriores precios. Venta a crédito a 90 días.  (1 Punto). 

 

                                                                                      Libro Diario de “X”  S.L.                         

 
 

 

                                                                                                                                                 

 

 
 
 

 

 
 

 

 

 

 

 

 
 

 

 

 

 

 

 

 

 

 
 

 
 

 

        b.  “X” S.L.  compra  a  “Y” S.A.   una  partida  de  mercancía por  10.000 €.   Portes cargados en factura 200 €.  Además,  

                se incluye en factura un descuento por pronto pago de 100 €. IVA 7% no incluido. Pago por banco. (1 Punto) 
 

 
 

                                                                                         Libro Diario de “X” S.L.                    
 

 
 

 

 

 

 

 

 
         c.-    “Y” S.A.  concede a  “X”  S.L. un  descuento   por    volumen   de  535  € ,   que  paga   mediante  cheque  de  cuenta  

                  corriente.   IVA  7%  incluido. (1 Punto) 

 

                                                                                    Libro Diario de “Y” S.A.   
 
 

 

 
 

 
 

                                

 

 
 

 

 

      

         d.  “X”  S.L. compró en su día una partida de mercancía a “Y” S.A.,  pero  por haber  sido suministrado el  pedido  fuera  

                del  plazo  acordado, esta  última  empresa   le  concede  un  descuento de 214 €,  que se  anota en cuenta.  IVA 7 %  

                 incluido. (1 Punto)  

                                                                               Libro Diario de “Y” S.A.  

                  

 

 

    

 

 3.   Señala la  naturaleza Deudora o  Acreedora de las siguientes cuentas, poniendo X donde proceda.  (1.5 Puntos) 

 

Cuenta Naturaleza Deudora Naturaleza Acreedora 

Aplicaciones informáticas   

Otros servicios   

Capital social   

Deudores   

Inversiones financieras a c/p en instrumentos de patrimonio   

Resultado del ejercicio (Gastos > Ingresos)   

Productos terminados   

Reserva legal   

Amortización acumulada del inmovilizado material   

Deterioro de valor de las existencias   

Variación de existencias de mercaderías si Ef > Ei   

Fianzas recibidas a largo plazo   

Descuentos sobre compras por pronto pago    

Créditos a corto plazo   
 

 

 

 

 

4.  Al realizar el arqueo de caja una empresa reconoció en su día como partida pendiente de aplicación 2.000 €. En el momento 

        presente se sabe que la referida partida corresponde a un factura pagada por un cliente.  

       SE PIDE:  Hacer el asiento que corresponda en el Libro Diario. (1 Punto) 
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Parte Práctica del Examen Parcial  

Modelo Orientativo 2  (Soluciones) 
 

1. La empresa “B”  S.A. comercializa el producto “b”  del que posee al comenzar el ejercicio  2008  1.000 unidades valoradas a  

     precio de adquisición en 250 € la unidad. 

     Las operaciones comerciales llevadas a cabo  por la empresa durante el mes de enero han producido el siguiente movimiento   

     del artículo “b” por orden cronológico: 

      1.- Compra  a  crédito 500 unidades a  260 €  la unidad.   El proveedor  concede un descuento comercial  de 2.500  € por el   

            total de la compra. Asimismo,  nos cargan portes de 1.000 € por dicha compra. 

      2.- Compra al contado 700 unidades a 265 € la unidad. El proveedor nos concede un descuento por pronto pago de 1.400  €,    

           cargándonos en factura 700 € de portes. 

      3.- Vende a crédito 1.650 unidades a 500 € la unidad, haciendo a los clientes un descuento por volumen de 3.300 € . 

      4.- Compra a crédito 450 unidades a 267 € la unidad. El proveedor nos hace un descuento comercial de 900 €. 

      5.- Vende al contado 300 unidades a 510 € la unidad, haciendo a los clientes un descuento por pronto pago 900 €. Se  pagan  

            portes por importe de 600 €. 

      6.- Compra a crédito 200 unidades a 270 € la unidad. El  proveedor nos carga 400 €  de portes. 
 

SE PIDE: 

 

b. Calcular el valor de las existencias finales utilizando el FIFO.  (2 Puntos) 

Operación ENTRADAS  SALIDAS EXISTENCIAS 

 Cantidad Precio  Valor Cantidad Precio Valor Cantidad Precio  Valor 

Existencias iniciales  - - - - - - 1.000 250 250.000 

1    500 257 128.500 - - - 
1.000 

  500 

250 

257 

250.000 

128.500 

2    700 264 184.800 - - - 

1.000 

  500 

  700 

250 

257 

264 

250.000 

128.500 

184.800 

3 - - - 

1.000 

  500 

 150 

250 

257 

264 

250.000 

128.500 

  39.600 

550 264 145.200 

4 450 265 119.250 - - - 
550 

450 

264 

265 

145.200 

119.250 

5 - - - 300 264 79.200 
250 

450 

264 

265 

  66.000 

119.250 

6 

 
200 272 54.400 - - - 

250 

450 

200 

264 

265 

272 

  66.000 

119.250 

  54.400 
 

 

 

 

     a.   ¿A cuánto asciende el coste de ventas del período? (0,5 puntos) 
 

 

 

            El coste de ventas representa lo que nos costó lo que vendemos, esto es, el importe total de la columna de salidas, que en  

            este caso valorando  FIFO asciende a 497.300 euros.  
 
 

 

     b.   Realizar los asientos correspondientes a la variación de existencias.  (0,5 puntos) 

Iniciales 

                

                    250.000     610  Variación de existencias de mercaderías  

                                                                                                  a  300  Mercaderías                                                  250.000 

 

Finales                      

 

 

                                                                                                                                                                                                239.650     300  Mercaderías                                                                                  

                                                                  a 610 Variación de existencias de mercaderías                          239.650 

 
     c.  En este caso concreto, ¿cómo afecta la variación de existencias al resultado del ejercicio? (0,5 Puntos)            
 

 

                                                                                                 Dado que las existencias iniciales se tratan como gastos, y las finales como ingresos, y al ser estas últimas inferiores a  

           las iniciales, en este caso concreto la variación de existencias supondrá evidentemente un menor resultado contable.  
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 2. La empresa “X” S.L. se dedica a la venta al por mayor de productos lácteos, siendo su principal proveedor “Y” S.A.        

 
 

 

                                          SE PIDE:  Contabilizar en el Libro Diario de la empresa que se indique las operaciones descritas.         

 

 
 

                                                              a.-  “X” S.L. vende a un cliente mercancía por 29.800  €.  Además se cargan en factura envases con facultad de devolución 

               por 200 €.  IVA 7% no incluido en los anteriores precios. Venta a crédito a 90 días.  (1 Punto). 

 

                                                                                      Libro Diario de “X”  S.L.                         

 
 

 

                                                                                                                                                32.100     431  Clientes, efectos comerciales a cobrar 

                                                                                         a  700  Ventas de mercaderías                                             29.800 

                                                                                         a  437 Envases y embalajes a devolver por clientes                 200 

                                                                                         a  477  HP, IVA repercutido                                                  2.100 

 
 

        b.  “X” S.L.  compra  a  “Y” S.A.   una  partida  de  mercancía por  10.000 €.   Portes cargados en factura 200 €.  Además,  

                se incluye en factura un descuento por pronto pago de 100 €. IVA 7% no incluido. Se pagó por banco. (1 Punto) 
 
 

 

                                                                                         Libro Diario de “X” S.L.                    

 

 
 

 
 

                           10.100     600  Compras de mercaderías   

                                707     472  HP, IVA soportado 

                                                                         a 572  Bancos e instituciones de crédito c/c vista,  euros                     10.807 

 

         c.-    “Y” S.A.  concede a  “X”  S.L. un  descuento   por    volumen   de  535  € ,   que  paga   mediante  cheque  de  cuenta  

                  corriente.   IVA  7%  incluido. (1 Punto) 

 

                                                                                    Libro Diario de “Y” S.A.   
 

 

 
 

 
 

 

                               500     709  “Rappels” sobre ventas  

                                 35     477  HP, IVA repercutido 

                                                                           a 572  Bancos e instituciones de crédito c/c vista, euros                        535 
 

 
 

      

         d.  “X”  S.L. compró en su día una partida de mercancía a “Y” S.A.,  pero  por haber  sido suministrado el  pedido  fuera  

                del  plazo  acordado, esta  última  empresa   le  concede  un  descuento de 214 €,  que se  anota en cuenta.  IVA 7 %  

                incluido. (1 Punto)  

                                                                               Libro Diario de “Y” S.A.  

                  

                              200      708 Devoluciones de ventas y operaciones similares 

                                14      477 HP, IVA repercutido  

                                                                                                          a  430  Cliente                                                          214    

 

 3.   Señala la  naturaleza Deudora o  Acreedora de las siguientes cuentas, poniendo X donde proceda.  (1.5 Puntos) 

 

Cuenta Naturaleza Deudora Naturaleza Acreedora 

Aplicaciones informáticas x  

Otros servicios x  

Capital social  x 

Deudores x  

Inversiones financieras a c/p en instrumentos de patrimonio x  

Resultado del ejercicio (Gastos > Ingresos) x  

Productos terminados x  

Reserva legal  x 

Amortización acumulada del inmovilizado material  x 

Deterioro de valor de las existencias  x 

Variación de existencias de mercaderías si Ef > Ei  x 

Fianzas recibidas a largo plazo  x 

Descuentos sobre compras por pronto pago   x 

Créditos a corto plazo x  
 

 
 

 
 

4.  Al  realizar  el  arqueo  de  caja  una  empresa  reconoció  en  su  día  como  partida pendiente de aplicación 2.000 €. En el  

       momento presente se sabe que la referida partida corresponde a un factura pagada por un cliente.  

       SE PIDE:  Hacer el asiento que corresponda en el Libro Diario. (1 Punto) 

 

                  

                           2.000     555  Partidas pendientes de aplicación  

                                                                                                      a  430   Clientes                                                       2.000 

 


